
HEAD OF SALES GERMANY
100 % Pensum

Hybrides Arbeiten • Per sofort oder nach Absprache

Cyber Security ist unsere Leidenschaft – deine auch?

Wir suchen laufend neue Mitarbeitende, die uns auf unserer Mission und Vision, die Welt Tag für Tag digital sicherer zu
machen, begleiten.

Deine Aufgaben

Aktive Neukundenakquisition und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen zu einer eigenen Sales-Pipeline im
deutschen Mittelstand
Weiterentwicklung unserer Sales-Strategie und des deutschen Marktes sowie der Sales Organisation
Führung, Coaching und Entwicklung des Sales-Teams
Verantwortung für Umsatz, Marge, Pipeline und Forecast
Verkauf von Cybersecurity-Services, -Projekten und -Lösungen
Erstellung von Angeboten und Lösungskonzepten gemeinsam mit Presales und Technik
Betreuung strategischer Kunden und Ausbau von Cross- und Upselling-Potenzialen

Das bringst du fachlich mit

Mehrjährige B2B-Sales-Erfahrung im deutschen IT-Security- und Cybersecurity-Markt, idealerweise bei einem
Systemintegrator im IT- und Cybersecurity-Umfeld.
Gutes Endkunden-Netzwerk im deutschen Mittelstand; Verhandlungserfahrung mit C-Level
Erfahrung im Verkauf von komplexen Security-Services (SOC und Managed Security), -Projekten und -Lösungen
Führungserfahrung, z. B. als Lead Sales oder Verkaufsleiter oder Teamleiter
Unternehmerisches Denken und Handeln
Sehr gute Kommunikations- und Verhandlungsfähigkeiten



Das bringst du persönlich mit

Hands-on: Du verkaufst selbst und delegierst nicht alles an Presales oder Backoffice.

Security Seller: Du verstehst Cybersecurity und kannst technische Services und Lösungen überzeugend verkaufen.

 Hunter: Du gewinnst selbst Neukunden und entwickelst Opportunities konsequent weiter.

 Leader: Du kannst dein Team fachlich führen, coachen und weiterentwickeln.

 Unternehmer: Du übernimmst Verantwortung für Ergebnisse und denkst in Umsatz, Marge und Wachstum.

 Persönlichkeit: Bodenständig, pragmatisch, zuverlässig, kundenorientiert und umsetzungsstark.

Du hast Lust, diese Herausforderung anzupacken?
Dann freuen wir uns auf deine Online-Bewerbung! Bei Fragen gibt dir Marius Maier gerne Auskunft (job@infoguard.ch).

Hinweis für Personalvermittlungen: Mit dem Upload von Kandidatendossiers akzeptieren Sie unsere Allgemeinen
Geschäftsbedingungen.

Jetzt bewerben

Zugang Personalvermittlung

InfoGuard ist ein führendes Unternehmen im Bereich Cyber Security mit umfassender Expertise in
Cyber Defence Services, Incident Response Services, Managed Security & Network Solutions für IT-,
OT- und Cloud-Infrastrukturen sowie Services in den Bereichen Architektur, Engineering, Penetration
Testing & Red Teaming und Security Consulting. Über 230 Expert*innen sorgen tagtäglich für die
Sicherheit  bei  über  400 Kunden in  der  Schweiz,  Deutschland und Österreich.  InfoGuard hat  den
Hauptsitz in Baar/Zug sowie Niederlassungen in Bern, München und Wien.
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